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   Avec la mondialisation de l’économie, les contrats se sont 
sophistiqués en prenant des formes de plus en plus 
complexes. Face à cette situation, la négociation et la 
rédaction des contrats requièrent de nos jours des 
compétences spécifiques et une certaine expérience. 
Plus qu’un guide, cet ouvrage, qui se situe à mi-chemin entre 
le droit et la stratégie, dresse un inventaire des règles de base 
qui président à la négociation et à la rédaction des contrats. 
Vous y trouverez des informations et des conseils pratiques 
pour agir au mieux de vos intérêts et déjouer les pièges qui 
jalonnent souvent l’itinéraire contractuel. Présenté dans un 
style simple et facile d’accès, avec de nombreux exemples 
pratiques, cet ouvrage est destiné à tous ceux qui participent 
de près ou de loin à l’élaboration des contrats : juristes, 
commerciaux, financiers, ingénieurs, etc. Il s’adresse 
également aux étudiants qui ont besoin de parfaire leurs 
connaissances en matière contractuelle. 

 
Henri-Joël TAGUM FOMBENO est né le 24 mars 1974 au Cameroun. Docteur d’Etat en 
droit, il connaît les deux côtés de la barrière, d’une part, en tant que juriste d’entreprise avec 
plus d’une dizaine d’années d’expérience en matière contractuelle et, d’autre part, en tant 

qu’universitaire, à travers les cours de Contrats internationaux et de Stratégies juridiques 
qu’il  dispense dans les programmes de 3e cycle. 
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